
都立第三商業高等学校 

図 書 館 (全日制) 

※開館スケジュールは変更される場合があります 

※幕田先生「おすすめの本」はこちら 
 

『朝イチの「ひとり時間」が人生を変える』キム・ユジン著・文教社 

 ジェフ・べゾス、イーロン・マスク……世界のトップ 

たちはみな早起きだった！人気の YouTuber 弁護士が、 

アメリカ弁護士試験合格をはじめ、次々に目標を達成 

した時間活用法を公開します。（三商図書館未蔵書） 
 

「東京のビジネス」東京都教育委員会編・東京都教育庁 

  私たちの住んでいる東京のことが詳しく載っていて、 

私たちの知らない歴史や経済について学ぶことができ 

ます。本書は、全学年皆さんに配布しています。 

しっかり読んでみましょう。※b 
 

「おにぎりの本」一般社団法人おにぎり協会公認・辰巳出版 

  おにぎりは、日本食の原点です。各御当地
ご と う ち

おにぎりを 

はじめ、アレンジおにぎりなどを紹介しています。 

皆さんもおにぎり好きですよね？おにぎりのことをもう少し 

調べてみませんか？           596‐3‐オ 

新入生の皆さん、入学おめでとう！ 
在校生の皆さん、進級おめでとう！ 

三商図書館は、皆さんの読書、調べごと、探し物、癒
いや

し、寛
くつろ

ぎの 

開放された、いち推
お

しのスペースです。 

皆さんの教室がある校舎棟の 1階にあります。 

                     紹介動画はこちら ⇒   

三商 YouTube 

  

 

 

 

 

      

日 月 火 水 木 金 土 

 １ ２ ３ ４ ５ ６ 

７ ８ ９ １０ １１ １２ １３ 

1４ 1５ 1６ 1７ 1８ 1９ ２０ 

２１ ２２ 2３ 2４ 2５ 2６ 2７ 

2８ 2９ ３０ １  ２  ３ ４ 

５ ６ ７ ８ ９ １０ １１ 

令和 6年４月号 

先生とつげきインタビュー 

今回は、幕田一也先生(商業)にご登場いただきました。 

端的
たんてき

、率直
そっちょく

、直球真向
まっこう

勝負
しょうぶ

！！ 
 

― 子供（小中高？）のころに好きだった本はなんですか？ 

読んだ記憶がありません。…… 国語の教科書は読んだと思う。 

友達とよく遊んでいた記憶はたくさんあります。 

( — そういえば、私も高校の図書館がどこにあったか覚えてないような……。) 

― 最近のお気に入りの本は何ですか？  

これといったものはありませんが、ビジネス書を読むことが多いです。 

読書はしないわけではありません。※おすすめ本あります。 

― 高校生の時に、もっとも頑張ったことは何ですか？ 

部活動です。野球です。              本気⇒ 

― お休みの日には何をするのが好きですか？ 

買い物が大好きです。妻と一緒に。 

― 夢は何ですか？ 

焼き鳥屋経営です。日本酒が大好きだし、起業したい！※a 

― 生徒皆さんへのメッセージを 

時間を有効に使ってください。時間はお金で買えません。 

―幕田先生 ありがとうございました。 

 ４ 月 の カ レ ン ダ ー 

８：３５ ～ １６：４５ 

１３：３５ ～ １６：４５ 

閉 館 

 

 

 

 

 



～ ま ち か ど 写 真 館 ～ 

   

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

★★  LibFinderを活用しましょう！ ★★ 

 

右の QR コードを読み込んでアクセスしパスワード

を入力すれば、新着図書をチェックしたり開館スケジ

ュールを確認したりできます。 

パスワード：    
 

 

「マーケティングの新しい基本」奥谷幸司・岩井琢磨著  日経 BP ６７５－オ 
これから出会うビジネスシーンの学び 
商業高校ビジネス科の学びは「会計」「物流」「情報処理」!！ 
そして、あらゆる課題解決の糸口には「コミュニケーション・話し合い」が欠かせません。 
気の知れた仲間たちと仮想ビジネスシーンにチャレンジ！ビジネスシーンをワクワク感
で楽しもう。今月は、ビジネスシーンに欠かせない、代表的フレームワーク 3種とブレイ
ンストーミングをご紹介。三商図書館のミーティング利用大歓迎！  
SWOT 分析 ※ｂ.P129 

SWOT 分析とは「Strength（強み）」「Weakness（弱み）」「Opportunity（機会）」

「Threat（驚異
きょうい

）」の頭文字を取ったフレームワークです。 

SWOT 分析ではこれら 4 つの要素を、経済や社会情勢といった「外部環境」や、自社がもつ 

商品やサービスの質やブランド力といった「内部環境」に分類して分析します。 

SWOT 分析を活用することで経営に関わる社会情勢や競争の激化といった状況を読み解くこと

ができます。また自社のセールスポイントなどを知ることができます。 

5W1H 

5W1H は「When（いつ）」「Where（どこで）」「Who（誰が）」「何を（What）」 

「なぜ（Why）」「どうやって（How）」の頭文字から成りたちます。 

情報を伝えるための文章や記事を作成する場面で用いられ、要点をつかんだ情報が伝わりやす

くなります。 

PDCA サイクル 

PDCA は次の 4 段階の頭文字を表しています。 

Plan（計画）：従来の実績や将来の予測などをもとにして業務計画を作成する。 

Do（実行）：計画に沿って業務を行う。 

Check（評価）：業務の実施・成果が計画・目標に沿っているかどうかを評価する。 

Action（改善）：実施が計画に沿っていない部分を調べて改善をする。 

この 4 段階を順次行って 1 周したら、最後の Action を次の PDCA サイクルにつなげ、螺旋
ら せ ん

を

描くように 1 周ごとに各段階のレベルを向上させて、継続的に業務を改善していきます。 

ブレインストーミング（Brainstorming） 

ビジネス会議に参加した人たちがその課題について、思ったこと、思いついたことや、

気がついたことなど、自由な発想で「意見」を出し合って、新しいアイデアを生み出すた

めの手法のことです。一般に「ブレスト」と略されて使われています。  

ブレイン（brain）は「脳」、ストーム(storm)は「嵐」を意味するように、ブレインス  

トーミングは、「脳に嵐を巻き起こし、多様なアイデアを引き出す」ことを目的としてい 

ます。「三人寄れば文殊
もんじゅ

の知恵」とも言いますね。       (参考・引用：ウキペディア) 

※a：「夢をかなえる」本 

『ワクワクを仕事に変える「小さな商い」のはじめ方』 三宅哲之監修 メイツ出版 335‐チ 

 小さなお店や会社を始めたい人に向けて、「個人商店」開業実現のポイントと成功の秘訣を解説。 

「図解・すごい立地戦略」 榎本篤史／上井陽大著 PHP 研究所 ６７２－エ 

 カフェ、そば屋、サロンなど、出店するならどこがいい？街の姿を創る。 

『商業の「これまで」と「これから」』 永野 修著 日本橋出版 ６７３－ナ 

 商業の形は変化し街の魅力は商業によって作られる。リアル店舗のあり方や方向を見出す。 

                                                        (参考・引用：TRCTOOL-i 書誌) 

                        今月は 
三商の春を彩る 

風景 
 

 

 

 

 

 

 

 

三商図書館の南側・モクレン(上) 

三商ロード・チューリップ（中） 

三商エンブレムと大島桜（右） 

 大島桜は、白い花びらに添え                      

られる緑の葉が特徴       チューリップ栽培は三商定時制園芸部     （撮影３/下旬～4/５：川西） 

 今月のおすすめ 

～ 今月の名言 ～ 

Plan（計画）：Do（実行）：Check（評価）：Action（改善） 

見直された計画でさらに進化する PDCAサイクル活動。 

しかし、陥
おちい

ってはならないサイクルもあるらしい。 

Plan（計画）：Delay（遅延）：Cancel（中止） 

：Apologize（謝罪） 

Plan（計画）：Disaster（大惨事）：Chaos（混沌
こんとん

） 

：Animadvert(非難) 
 

https://lab.kutikomi.com/words/SWOT%E5%88%86%E6%9E%90/
https://lab.kutikomi.com/words/SWOT%E5%88%86%E6%9E%90/
https://lab.kutikomi.com/words/%E5%95%86%E5%93%81/
https://lab.kutikomi.com/words/%E3%82%B5%E3%83%BC%E3%83%93%E3%82%B9/
https://lab.kutikomi.com/words/SWOT%E5%88%86%E6%9E%90/
https://lab.kutikomi.com/words/5W1H/
https://ja.wikipedia.org/wiki/%E8%A8%88%E7%94%BB
https://ja.wikipedia.org/wiki/%E8%A9%95%E4%BE%A1
https://ja.wikipedia.org/wiki/%E6%94%B9%E5%96%84
https://ja.wikipedia.org/wiki/%E8%A8%88%E7%94%BB
https://ja.wikipedia.org/wiki/%E8%A9%95%E4%BE%A1
https://ja.wikipedia.org/wiki/%E6%94%B9%E5%96%84

